


a volte è importante centrare l’obiettivo …



Immagine aziendale
Gestione eventi promozionali
Impostazione showroom e sale riunioni aziendali
Gestione redazionali
Gestione gamma merchandising 
Gestione iniziative/materiale divulgativo

Esposizione in fiera
Valorizzazione identità aziendale
Definizione e valorizzazione matrice dinamica di esposizione
Studio percorsi  e priorità di visitazione 
Studio e definizione strumenti comunicazione audio/visiva

Sito internet 
Impostazione stile, struttura e parti dinamiche
Programmazione servizi
Video dimostrativi
Gestione politiche ricambi
Strutturazione Ordini on line

Prodotto 
Pianificazione attività e budget  lancio prodotti
Pianificazione inserimento prodotto in settori obiettivo
Definizione gamma prodotto
Gestione Listini di settore 
Catalogazione prodotti secondo modello BMS
Sviluppo integrato strumenti di comunicazione prodotto 
Gestione cataloghi 
Studio packaging di prodotto
Studio dell’ informativa di prodotto

Impostazione politiche di advertising 
Gestione integrata degli strumenti e dei piani pubblicitari
Direct marketing 
Gestione dei redazionali e delle pubblicazioni

consulenza marketing



Sito internet 
Programmazione attività di mailing di vendita
Video dimostrativi
Programmazione e gestione news 
Attività di promozione

Pianificazione e lancio servizi 
commerciali: reti vendita agenti
Definizione politiche distributive
Definizione listini e politiche di sconto 
Pianificazione e Definizione campagne promo
Gestione meeting agenti

Organizzazione processi
operativi commerciali 

Sistemi e metodi di archiviazione dati
Pianificazione ruoli e mansioni – carichi di lavoro
Attività/strumenti di coordinamento e pianificazione

Creazione e gestione cruscotto indicatori di andamento

consulenza commerciale


